
WEBINAR FEVRIER
COMMENT FAIRE PLUS AVEC MOINS



GETQUANTY

SOMMAIRE

QUI SOMMES-NOUS ? QUELS CONSTATS OBSERVÉS ?

QUELLES NOUVELLES OPPORTUNITÉS EN B2B ?

COMMENT PILOTER ?

POUR QUELS RÉSULTATS ? 



QUI SOMMES-NOUS ?



JEAN MARC PERICONE
BUSINESS DEVELOPPEMENT

LAURENT OLLIVIER
DIRECTEUR ASSOCIÉ



START-UP
Française

SIÈGE 
SOCIAL
Paris

300 
CLIENTS
TPE PME Grands 
Comptes 

+20 
COLLABORATEURS

TECHNOLOGIE 
PROPRIÉTAIRE
plébiscitée par 
Google

LEADER DES OUTILS D’AIDE A LA PROSPECTION B2B
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ans

CONTENUS 
DATA
MEDIA
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CLIENTS
Start up
ETI 
Grands Comptes 

+200 
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GetQuanty

ACTIONNAIRE
Groupe de communication
Corporate 
+ RH 
+ Business

AGENCE 100% 
BTOB



CLIENTS ABM & PERSONNALISATION -> Aressy & GetQuaCLIENTS ABM & PERSONNALISATION -> Aressy & GetQuantyCLIENTS ABM & PERSONNALISATION -> Aressy & GetQuanty



CONSTATS DIGITAL
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CONSTATS ABM

Media Dynamics
1 200 

SendinBlue10%

2 000 

GDN0,1% 
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INTÉRESSANT 
avant d’être intéressés



LAISSONS LE TEMPS 
au temps



CIBLONS
pour limiter les frais



PERSONNALISONS !



QUELLES NOUVELLES 
OPPORTUNITES EN 
BtoB ?



QU’EST CE QUE L’ABM ?

http://www.account-based-marketing.com/

http://www.account-based-marketing.com/


QUI CIBLER ?

AB
M

LISTE DE COMPTES 
CONNUS

LISTE DE COMPTES 
CHAUDS A DEFINIR

ACTIONS POUR LES ATTIRER 
SUR LE SITE 

PARTIR DES VISITES SUR LE 
SITE POUR CREER DES 

ACTIONS

DETECTIONS DES COMPTES 
ABM QUI VISITENT LE SITE
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PARTIR DES VISITES SUR LE 
SITE POUR CREER DES 

ACTIONS

DETECTIONS DES COMPTES 
ABM QUI VISITENT LE SITE



TARGETING IP : Display x Native x Vidéo X LinkedIn1

LISTE DE 
COMPTES 

ABM Enrichissement 
Base de données

+
Filtre

VOTRE
SITE 
WEB

http://www.stores-and-stories.fr/


TARGETING IP : Display x Native x Vidéo X LinkedIn1

LISTE DE 
COMPTES 

ABM Enrichissement 
Base de données

+
Filtre

VOTRE
SITE 
WEB

http://www.stores-and-stories.fr/


LISTE DES ENTREPRISES QUI S’INTERESSENT A VOUS2

1/ LISTE DES ENTREPRISES 
QUI S’INTERESSENT A VOUS

2/ DETECTION DES ENTREPRISES 
DANS VOTRE CIBLE 

3/ IDENTIFICATION DES ENTREPRISES 
A PLUS FORT POTENTIEL

DEFINITION 
LISTE 
ABM

SUIVI 
ENGAGEMENT 
COMPTES ABM



1/ NOUS IDENTIFIONS VOS VISITEURS B2B

ADRESSE IP N° SIREN

ENTREPRISE

IDENTITÉ VISITEUR
RESPECT DE LA CNIL

ADRESSE E-MAIL E-MAILING

VOTRE
SITE 

WEB...



NOUS IDENTIFIONS VOS VISITEURS B2B

ADRESSE IP N° SIREN

ENTREPRISE

IDENTITÉ VISITEUR
RESPECT DE LA CNIL

ADRESSE EMAIL MAILING

VOTRE
SITE 

WEB...
1 700 000 
ENTREPRISES
dans notre BDD 

de décideurs en France

IP

20 000 000 à l’international

260 000 000
associés à des n° de 

SIREN dont nous 
sommes propriétaires 

4 700 000
CONTACTS



2/ SCORING = MATRICE DÉCISIONNELLE : pour personnaliser

SCORING SUR LA VISITE SCORING L’ENTREPRISEx MATURITÉx

NB DE JOURS VISITÉS

INTENSITÉ DES VISITES

NB DE VISITES DE PAGES TAGUÉES

EFFECTIF DE 
L’ENTREPRISE

NB D’ACTIONS (CLICS…)

NB DE FORMULAIRES REMPLIS

NB DE VISITES

NB DE VISITES DE
LA MÊME PERSONNE

=
Actions
personnalisées



Votre tableau de bord personnalisé

BOUYGUES CONSTRUCTION OXWORK

WURTH

VETEMENT PRO

ELIS



PERSONNALISATION : sur le bon canal

CRÉER UNE CONVERSATION
Engager + Réengager



ENGAGEMENT / REENGAGEMENT

LISTE DE 
COMPTES 

ABM Enrichissement 
Base de données

VOTRE
SITE 
WEB

DETECTION DES 
COMPTES ABM 

VISITEURS

CREATION 
D’UNE LISTE 

ABM

ENGAGEMENT RE-ENGAGEMENT



PERSONNALISATION LIVE : Redirection

Site BtoC Pop’up sur le site BtoC Site BtoB



PERSONNALISATION LIVE : matrice personna

Site web Site Web avec Pop’up Page dédiée personnalisée

Critères
filtres

Taille société 
+

secteur x
(code Naf)

ACHETER

Site Web avec Pop’up Page dédiée personnalisée

PRENDRE RDV



PERSONNALISATION LIVE : matrice personna

Site web Site Web avec Pop’up Page dédiée personnalisée

Critères
filtres

Taille société 
+

secteur x
(code Naf)

ACHETER

En ABM : filtre selon liste de sociétés visées 

Site Web avec Pop’up Page dédiée personnalisée

PRENDRE RDV



RETARGETING EMAIL (REA) : Nurturing

Critères : taille, naf, formulaires 
non remplis

1 email de prise 
de contact

OUVERTURE / CLICS

ENTREPRISES IDENTIFIEES 

Entreprises regroupées dans 
un persona

ACHAT DE CONTACT

RDV 

Départements 
souhaités

RETARGETING 
EMAIL

CALL

CLOSING



REA des résultats probants



RESULTATS



TAGETIK



CCL : UN IMPACT SUR VOTRE BUSINESS A TOUS LES NIVEAUX

RACCOURCIR CYCLE DE VENTE
Boostez votre CA en contactant/relançant la bonne 
personne au bon moment avant vos concurrents

PRIORISER VOS RELANCES
En fonction du degré de maturité de vos 
prospects et en suivant vos TOP TARGET

ALIGNER SALES & MARKET
Devancez vos concurrents en créant du lien avec 
vos prospects et en engageant une conversation

DES LEADS QUALIFIÉS
Multipliez par 20 les opportunités apportées
par vos canaux digitaux

MARKET SALES

SALESSTRAT

PARTICIPER A L’UPSELL
Détectez les intérêts de vos clients sur d’autres 
offres et réalisez des ventes additionnelles adaptées

ANTICIPER LE CHURN
Suivre les clients qui visitent des pages de 
mentions légales

CLIENT CLIENT
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